新人开播前的准备工作

一：直播设备，声卡，麦，耳机，三脚架，美颜灯，转换器。网络畅通，家里电量，手机电量！伴奏音乐
二：直播画面：
1.背景暖色调柔和为主，可以在淘宝买
2.坐姿端正
3.音乐声适中
4.手机不能出现在镜头前
5.着装得体
6.服装颜色搭配
7.直播环境高清大气
三：直播软件：
人气软件➕滚屏
四：基础精准粉丝（2500-3000）3-7天内的精准粉丝
五：开播前1个小时发作品：
1.垂直度
2.破播放的作品.(8-15秒）
3.类型：创业，励志，短视频，直播类型
六：开播前打开手机设置，打开同城定位
七：上播前，下播后每天涨粉200.500.1000➕以上粉丝，涨粉越多，流量越大！通过基础粉丝引爆直播间流量
八：涨粉：占榜➕收榜
九：开播前美颜，道具设置好，喜欢哪个用哪个
十：开播前话题设置好：交友，正能量，我要上热门等
十一：抖音头像，直播封面要一致
十二：提前把直播封面放在直播手机里，避免直播封面没上去，找不到
十三：直播话题，直播干货准备10～15个，巧妙运用在直播间
十四：直播时间定好，在直播间告诉粉丝你的直播时间
十五：直播心态：自信➕稳重！
凡是起飞的，有几个共同点，
第一，心态特别好，有没有人都可以播一天
第二，直播技能没有问题
第三，人品好，会为人处事
十六：直播技巧，直播技能
所有的重心放在提高直播能力上，大量实战自己的直播技能！一旦拥有直播技能，你的直播间就像你的取款机一样的。
每一个直播话术一定要掌控全场，互动
十七：直播封面准备5-10张发给师傅
十八：主页介绍围绕五个核心：
1.我是谁
2.我在哪
3.我是做什么的
4.我能给别人带来什么
5.直播时间
十九：抖音自律公约：仔细观看，避免出现违规词
二十：新人开播第一天：邀请身边3到5个朋友来你直播间助力，占榜。开播前十分钟榜前五要有1000.800.500.300.200左右的榜位，直到你下播
二十一：抖音名字和直播标题一致。抖音名字简单3个字左右就好，不要带图标
二十二：直播间遇到黑粉直接拉黑
二十三：直播间定位
涨粉，交友
知识分享















新人开播第一天讲什么内容
一：开场话术：
我是谁
我是做什么的
我能给别人带来什么
直播时间
大家好，我是###，主播这里是诚心交友平台，每天开播2件事.第一帮助大家交朋友，涨粉丝。第二：分享直播间实战干货！今天主播开播时长@小时，想收获更多的家人来到主播榜上坐一坐
备注：开场话术：几十遍以上

二：新人开播前三天做哪6大数据
1.粉丝团灯牌的数量
解析:粉丝团灯牌定向点亮.你是什么类型的直播间，就去什么类型的直播间点亮灯牌
点亮灯牌抖音平台给100亲密值
新人开播第一天要粉丝团灯牌的数量
话术：大家好，我是，今天是主播第一天开播，所有来到主播直播叫的家人，主播这里是诚信交易平台，大家好，活跃账号的第一个方式就是点亮灯牌在主播直播间的家人，我们的账号分重度活跃度高的账号，中度轻度以及静默账号，家人们如果不想做静默账号的家人，一定把你自己账号打造成高权重高活跃度高密集型账号，同时谁给主播点亮灯牌，主播帮大家交一波朋友，公屏上三个一活跃三波以上，我们给公屏上漂三个一家人相互带一带。
2.评论区的互动
在主播直播间的家人，正在听我们直播间账号活跃度6大数据的家人，公屏上三个7活跃三波以上.同时我们给公屏上飘7的家人相互带一带，都是主播直播间点亮灯牌，而且活跃度非常高的家人，我们给抠7的家人相互带一带
3.点赞
开场点赞，:今天上午主播开播时长5个小时，同时给大家分享直播实战干货，新人开播活跃自己账号的6大数据，以及新人开播前三天做哪六件事，同时直播三要素，以及直播间16大核心技巧，公屏点赞到3W给大家分享直播干货
中场点赞:来到主播直播间的家人，点赞是活跃自己账号的第6个方式，所有在主播直播间的家人，齐心协力帮助主播把公屏点赞从多少点到多少！把自己的账号打造成高权重，高活跃度的账号
4.新增粉丝数量
来到转直播间的家人，喜欢主播的，记得给主播点个免费的关注，主播也是一个喜欢交朋友的主播
5.因浪收入
音浪收入也是考核主播的10大数据之一，第一天家人们音浪收入一定要做起来。
来到转直播间的家人，想要收获更多更快的家人来到主播榜前三坐一坐，榜前三一定是收获最多最快，榜一榜二榜三一看就不简单，主播全程帮你喊榜，同时榜一是谁，榜二是谁，榜三是谁.
6.直播时长（4-6个小时）
抖音平台最低给到主播每天开播时长不能低于2个小时，所以家人们，低于2个小时，直播间流量一定很小

三：新人开播前三天讲哪些内容
1.活跃账号的6大数据
讲它的目的是让你开播后所有人跟着你一起互动
2.直播三要素
让所有人知道直播间核心和抖音规范
3.主页介绍
告诉别人主页如何设计
围绕四个核心，:我是谁，我在哪，我是做什么的，我能给别人带来什么
4.直播间16大核心技巧
直播间讲这个留住人40分钟以上
5.直播心态
即帮助别人，又给自己鼓励
6.讲你对抖音的认识，为什么来做主播，做主播你未来的方向，目标
7.你直播间的定位

四：互动话术
结合直播话术五去讲

五：因浪前三天最好破万

六：新人开播前三天邀请身边3到5个朋友来你直播间占榜，带节奏到下播









直播话术一（喊榜话术）
直播间话术（话术不断更新，经常去各个直播间学习，新主播切记不要照着念，平时大量练习，开播加上感情）
1.家人们，上午好，这里是诚信交友平台，主播每次开播只做一件事，就是帮助大家涨粉，想要涨粉的家人就在主播直播间坐着啊，全力帮你喊榜
2.本场刚刚开播，榜上走起来啊
3.新进直播间的家人，粉丝团灯牌点亮，增加100亲密值
4.公屏上主动活跃，主动收获，主动才会有故事
5.×××.欢迎你，上午好
6.2020年抖音短视频直播元年，也是井喷大爆发的一年，因为流量在哪里，机会就在哪里，财富就在哪里，家人们，粉丝就是我们最大的入口流量，珍惜粉丝
7.想要收获更多，更快的家人就去占榜，榜前三一定是收获最多最快的
8.公屏上谁活跃点谁，优先点优先关注
9.所有新进来的家人，把榜上家人们带回家
10咱们在榜后的家人可以往榜前靠一靠，优先点优先关注
11.感谢加入粉丝团
12.感谢分享直播间
13，新进直播间的家人一定要收榜啊
14.咱们所有家人全力以赴给……点点关注
15.一定要把榜上家人带回家，他们在这个平台是非常活跃的，咱们一定要和这样的家人做朋友
16想要涨粉更快，拿特效往前冲啊
17，读万卷书不如行万里路，行万里路不如阅人无数，阅人无数不如上榜次数
18.咱们在左上角有一个红包啊，咱们家人拿出你抢红包的速度，先点关注，再抢红包
19.咱们家人们，让我们往小时榜冲一冲啊
20.长得非常帅气的小哥哥，我也给你比个心啊
21.公屏上谁活跃点谁，主动活跃主动收获
22.瞄准……点起来
23.飘小心心的家人，可以把小心心串起来，或者上个涂鸦都行啊
24.咱们新进来的家人，加入主播粉丝团，咱们的人气越高，流量也越高，收获也越高啊
25.不管是主播，还是玩家，没有粉丝一切白搭，所有家人，没上榜尽快上榜，上榜是收获最多最快的
26.新来的朋友，想涨粉的，来我的直播间不要走，正能量，懂感恩，懂付出抠起来，小心心飘起来，让别人发现你，刚开播，榜也不是很高
27.感谢……的快乐水，一天都快乐
28.花一抖币，增加100亲密值，可以给你账号涨权重的
29.欢迎进入直播间，点榜上的家人，他们是最有能量，最付出，点他们，对你有帮助，把榜上家人带回家
30.在直播间的家人活跃起来，也可以在公屏上抠起来
31.新进来的家人们，把红包抢完再走啊，呆一会哈
32.这么漂亮这么有实力的小姐姐，你一定要到榜前三啊
33.非常感谢家人们对主播的关注
34.家人们，主动和榜上家人做朋友啊，不管是做主播，直播带货，去你那溜达一圈，帮你飞点小礼物，你人气也会高起来了
35.我每天直播时间是……
36×××.你干啥去了，遛弯去了哈
37.我已经关注你了
38.刚进来的家人可以收榜了，收榜咱们就下播了
39.感谢家人们对主播的支持
40，别人关注你，一定要回观别人，不然大量堆积对你账号没有好处
41谁活跃点谁，收谁，榜一到榜十收起来


















直播实战话术二
一：开场话术：家人们，上午好，这里是诚心交友平台，开播时间，开播时长，开播内容，能帮助到什么

二：直播间六大数据
1.点亮粉丝团灯牌
2.直播间停留20分钟
3.公屏占榜
4.分享直播间
5.公屏扣字
6.屏幕点赞

三：考核主播的十大数据
1.进入房间的用户数量
2.留存率
3.粉丝团灯牌数量
4.评论区
5.点赞数
6.新增粉丝数
7.因浪收入
8.营业额
9.对比过往数据
10.直播时长

四：账号搭建的方式
1.明白现阶段变现方式是什么
2.打造自己的IP影响力
3.作品的方向

五：直播间的留人技巧
1.持续输出有价值的内容
2.交到朋友
3.让别人看到你的能量

五：直播技巧
1.直播心态
（1）心态要好，有没有人都可以播一天
（2）人品要好，会为人处事
（3）坚持和努力

六：直播三要素
1.直播心态
2.抖音自律公约
3.五五三八法则

七：新手小白开播之前的预热工作
1.检查（网络配乐家里和手机电量）
2.直播间占榜收榜
3.一小时之前发新作品
4.同城定位打开
5.设置标题

八：直播画面
1.背景暖色调柔和为主
2.坐姿端正
3.音乐声适中
4.手机不能出现在镜头前
5.着装得体
6.服装颜色搭配
7.直播环境高清大气
九.抖音平台五大变米方式
1.开通厨窗赚佣金
2.开通直播赚音浪
3.视频里添加小程序
4.开通抖音门店抖音小店，卖自己的货
5.抖音达人

十.主页介绍
1.我是谁
2.我在哪
3.我是做什么的
4.我能给别人带来什么




























直播话术三
一：考核主播的10大数据：
1.进入房间的用户人数
2.留存率
3.粉丝团灯牌
4.评论区
5.点赞数
6.新增粉丝数
7.因浪收入
8.营业额
9.对比过往数据
10.直播时长

二：55387法则
1.激情状态
2.个人形象
3.直播干货

三：直播间五大入口流量
1.视频推荐
2.关注页推荐
3.其他推荐
4.同城推荐
5.直播推荐
5大入口流量：
1、 视频推荐（占比1%-10%）打开视频流量入口 （8-15秒的作品叫破播放的作品 完播率高）垂直度 破播放 创业类型的作品 （视频类型 时长 文案做好）开直播之前半小时到一小时之前发一个作品 发垂直度高 破播放 创业类型的作品 围绕着创业和励志发作品 
2、 同城推荐（占比1%-36%）开播前打开同城定位！
3、 关注页的推荐 ，占比1%-20%,
4、 其他推荐 1%-36%(分享直播间，附近的人，小时榜的人，通讯录的人)
5、直播广场 直播推荐（占比50%-90%）直播封面超级超级重要 清晰度要高 直播背景不要有车有床 位置居中 衣服上不要有数字 一人一机一卡一号。

四：直播间上热门的六大核心
1.公屏滚动速度
2.小时榜
3.直播间留存率
4.关注比
5.小黄袋
6.公屏点赞

五：想要别人留在你直播间的三大核心
1.交到朋友
2.持续输出有价值的内容
3.个人IP定位

六：直播间16大核心技巧
1.粉丝灯牌万点亮
2.分享裂变带人气
3.开播时间要固定
4.播前作品要更新
5.同城位置要打开
6.分享大纲做预告
7.状态激情需点燃
8.互关互赞要多喊
9.音乐造场要到位
10.主播个性要鲜明
11.动作表情要丰富
12.巧用问题控全场
13.多说礼貌感谢语
14.幽默段子多积累
15.生活感悟勤分享
16.黑粉永远是贵人

七：直播间活跃账号的七大方式
1.点亮灯牌
2.20分钟
3.浏览橱窗
4.公屏互动
5.公屏点赞
6.公屏占榜
7.分享直播间

八：如何打造抖音六大基础
1.头像
2.名字
3.主页签名
4.人设
5.IP定位
6.直播间

九:留不住人
不会讲废话
全是废话

十：抖音平台五大变现方式
1.开通橱窗赚佣金
2.开通直播主播因浪
3.抖音达人
4.视频添加小程序
5.开通抖音门店，抖音小店，蓝V认证卖自己的货








实战策略话术四
一．贯穿直播全程的
在直播中，给粉丝留下第一印象是最重要的。
具备5个点     
  A.激情
  B.状态
  C.幽默
  D.氛围
  E.价值

二：直播话术：
     1.开场话术
     2.喊榜话术
     2.留人话术
     3.干货话术
     4.互动话术
     5.聊天话术

三：直播开场话术：
在我们直播开场的时候，首先需要对来直播间的粉丝表达欢迎：
欢迎`XX到我的直播间，再下来和大家进行详细介绍，
A.自己是一个什么样的主播，
B.直播间是做什么。
C.直播主题。

四：喊榜话术：1.就是以榜上为主，隔个几分喊一次，这样榜上的人有被重视感，另外其它人也会有上榜冲动。
2.还有直播过程中感觉没话题讲时，就喊榜，这样也不会冷场。
3．喊榜技巧：1.会夸人。2.对老粉来讲：如果他经常来送礼物先把他推上高处，让他不送难为情，自然而然就会刷礼物。
五：直播留人话术：在开场话术中要贯穿进来，在开场的时候就埋下一些亮点，比如喊榜同时，抛出一个让人感兴趣话题。
1.有人想知道我第一天开播留住了几个人吗？
2.今天是我第几天开播，你们想知道我新手小白如何做到的吗？
3、你们有人想知道我今天才第几天是如何收到这么多音浪的吗？用大家最感兴趣的话题留人，用反问的方式。通过留一半藏一半的方法，告诉粉丝我的直播间是“有内容“的，先吸引她们，再慢慢解说。

六：干货话术：
一.开播三要素：
1.音乐造场要到位。
2.自我介绍：
A是一个什么样的主播。 
B直播间是做什么的。
C直播主题。
3. 主播互动要主动。

二．直播间的功能：
1交友。 
2价值输出。
3能不能给粉丝带去正能量和开心。

三．直播开场需具备5点： 
  A.激情
  B.状态
C.幽默
D.氛围
 E.价值

四．直播间的六大互动：
1.加入粉丝团
2.直播间停留20分钟
3．公屏互动
4.送礼物
5.转发直播间
6.公屏点赞

五．新人开播16个技巧
1. 开播前活跃帐号
A加粉丝团。
B直播间互动。
C.转发直播间。
2.网速（好的网络）
3.直播间设置
4.直播设备
5.打造个人形象
6.直播内容
7.直播流程设计：
A设置时间。
B开场互动。
C个人魅力体现
8.打开自己直播间流量入口：
A直播推荐
B关注页
C视频推荐
D.其它
E同城
F .福袋
G.小时榜
H.开播前热门作品评论
I.传送门
G刷同城和推荐页
9.打造自己的人脉资源
10.开播之前做直播数据（互动+活跃）
11.开播前半小时发作品
12.开播之前心态准备：
A有人什么准备
B无人什么准备
C人员稳定什么准备
13.开播内容
14.主播的能力体现
15.介绍正确的变现方式
16.留人话术

六．主播的任务：
1.音浪收入
2.直播时长
3.留存率
4.关注比
5.小黄袋卖出数量
6.公屏点赞
直播互动话术：
这个是贯穿全场直播的。抛出话题让大家扣数字来互动。想让粉丝都参与其中，就要利（他）粉丝，比如以给粉丝活跃帐号为由，让大家扣数字，很多人都愿意参与其中。另：扣数字也是有技巧的，比如想涨粉的家人来扣三遍888，是扣三遍，而不是扣一遍，这样公屏画面更好看。这个控场在于自己的话术。另外点赞也是互动的一种，话术中一定要体现站在粉丝角度，比如点赞是唯一一个不需要花钱可以给大家活跃帐号的，只有大家都打造一个高活跃帐号，才会获得抖平台更大的推流，这样大家会更加积极参与。

聊天话术
用这句话开头：“直播间如果没有人肯定是废话太多”，直播间如果没有人肯定是因为不会讲废话”，大家细品一下。
结合人的正常心理，聊天话术技巧就是：在大家认可自己的情况下，适当穿插一点自己个人隐私话题，也是吸引粉丝在你直播间多逗留的一个方法。或者说一些让大家产生共鸣的话题，都是留人的方法。











直播核心细节话术五
一:点亮灯牌
没有点灯牌的家人记得第一时间点亮灯牌，已经点亮灯牌的家人公屏上三个1活跃三波以上，主播帮大家交一波朋友，同时把抠1的家人相互带一波

二:点赞话术
开播前30分钟
新来直播间的家人，主播今天是第三天开播，今天上午给大家分享的话题：想知道主播如何活跃自己账号的，如何增加直播间流量的，如何10天因浪破百的，想听的家人公平点赞到5.0给大家分享实战干货

开播中：公平点赞是活跃自己账号数据的第6个，家人们，想把自己账号做成高活跃度的账号，我们齐心协力帮助主播把公屏点赞从15到18W以上，谁给主播点赞，主播帮谁交一波朋友

三：分享直播间
会分享直播间的家人帮助主播分享一波直播间，
活跃自己账号同时让我们直播间的家人收获更多，把直播间分享到某信群里，抖音群里，抖音粉丝那里

四：同城来的人话术
1.欢迎同城来的家人某某某，主播在杭州，你在杭州哪里！我们离的很近，开车20分钟就到了
2.主播这里是诚信交友平台，想交朋友，收获粉丝的家人来主播直播间坐一坐，一次在榜，全程收获粉丝，没有点亮灯牌的记得点亮灯牌，没有加团的记得加团
3.想要收获更多更快的家人来主播榜前三，榜前三一定是收获最多最快的，榜一谁，榜二谁，榜三谁

五：账号活跃度话术
账号粉丝活跃度分重度，中度，轻度，静默！你要做7%的静默账号还是重度活跃度高的账号，取决于你自己，所以在主播直播间，一定要把你的账号打造成重度活跃度高的账号

六：涨粉话术
榜前三一定是涨粉最多最快的，想要收获最多的来到主播榜前三，你看……才只有1000多粉丝，想收获更多来主播榜上坐一坐

七：新人开播第一天做的六大数据
1.粉丝团灯牌的数量
2.点赞数
3.公屏评论区数量
4.新增粉丝数量
5.因浪收入
6.开播时长

八：榜一榜二榜三喊榜
想要抖音玩的欢，关注榜一到榜三
榜一到榜三一看不简单
榜一，刚来多少，现在多少
榜二，刚来多少，现在多少
榜一是收获最多，最快的

九：免费涨粉区域
主播是一个宠粉的主播，给大家留了一个免费的涨粉区域，公屏区，公屏上919抠起来，给抠919的家人带起来

十：主播具备的10大强大素质
1.直播时长
2.直播装备完善
3.整体形象良好
4.性格开朗
5.心理素质强
6.厚合格脸皮
7.有耐心，耐得住寂寞
8.沟通能力强
9.肢体语言丰富，结合表达
10善于引导





直播话术六：
抖平台的推人机制
1、       每半个小时或一个小时一推，当每一时间段能完成抖平台给的任务数，后面的一小时推人是翻倍，所以前面数据越好，后来流量越大。
2、       完成前面的数据很重要

直播话术：
1.   欢迎+介绍话术
2.   引导话术
3.   直播互动话术
4.   冲小时榜话术
5.   留人话术。

1.   欢迎+介绍话术
A首先欢迎到直播间来的所有粉丝,最好看到在每个人都叫到名字
让所有粉丝有一种重视感.
B欢迎粉丝的时候,对大家进行介绍
1/你是一个怎样的主播
2/你的直播间干吗的
3/直播内容
话术：首先是第一是交友，第二个是给大家分享主播的实战经验干货，第三个就是我们想直播创业的就是一个小飞机，收徒那主播每天直播间给大家讲的话术也是这样，也是每天给大家讲，我是诚心交友直播间，全程给大家喊榜交朋友，第二件事情，我给大家讲主播的实战经验，干货，第三件事情想跟主播一样，直播创业的主播一个小飞机收徒，这就是把你的直播内容给大家介绍别人进你直播间，知道你是干嘛的。

2 引导话术，
围绕一个中心，两个话题进行
一个中心:互粉
两个话题:1、刷礼物，2、做数据
话术：榜上的家人带走，中间飘屏的带走，没有给你送礼物的人也带走，那这种情况下，我每天都是让他们新朋友打三个1，老朋友打三个2，让新朋友带老朋友老朋友带新朋友，我相信你让他打几遍，也有人会去带，也有人不去带，但是你引导他们，多多少少她们都能长到粉，如果一个人在你的直播间能长到30个粉50个粉，他们明天也会来，不要说长好多了，涨20个粉儿他们也会来对不对，因为现在涨粉儿并没有那么容易，所以大家你们要记住，我们是互粉直播间，一定要用我们的话术引导大家相互交朋友，相互涨粉。

同时观察榜一的粉丝数量
这么一会儿时间一人涨了20个人，这也就是你引导后面的人往前站榜，有的时候并不一定马上就知道他自己有多少粉，这个就是需要你自己灵活运用的，能把大家给引导到榜一榜二榜三，别人一看这么几分钟，榜一就涨了，20个粉丝又不高，可能都会上榜一，二，榜三，这个时候你就能懂，甚至冲榜一，以你要引导大家一定要引导上榜一，榜二榜三是最收获的，一看都不简单的让他往榜一榜二榜三往上冲。

再次引导到榜十到榜二十！
这个就是一个引导作用，一个引导你不引导他们，他们不知道帮上做的很多人不知道，另外第三个点你要给大家讲，他们没上榜的人，公平区域是展现和曝光自己最好的地方啊，你们一定要主动曝光，自己才能有更好的收获，这个就是你看你榜上的人稳定了，接下来就让他到公平区域活跃，有的人不想上榜，你们说公平区域，就是主动曝光自己，让更多的人看到你们一个小星星，小涂鸦给堵起来啊，让更多的人把你给带回去，这个也是一个引导，就是第三方面就是引导他们上榜给你刷礼物。


二、做数据的引导
直播间6大数据
1收到粉丝灯牌数量越多越好
刚刚新进直播间的家人没有送灯牌儿的家人抓紧时间，帮主播送一个粉丝灯牌儿，送一个粉丝灯牌儿，首先一抖币是给逗爸爸，给你们100亲密值来给大家活跃账号的这个是我们给他们在讲的第二点，送出粉丝灯牌儿就是跟我是一家人，也是给主播做数据的，你们不要把自己的账号给打造为静默账号，想要知道主播是怎样做到流量，今天这么好的就是跟着主播来先活跃一下账号，送出粉丝灯牌儿就是第一步，每天我的话术就是这样子的，让他们送灯牌儿的。

2评论区互动越活跃越好
设计问题，公屏扣字

3点赞数越多越好
4新增粉丝数越多越好
5音浪收入越高越好
6直播时长越长越好。

直播互动话术：
A积极回答粉丝问题 回答问题要有耐心，不要看不起粉丝。让粉丝进行提问，你来解答！
B向粉丝提问：避开开放性的问题，多一些封闭性的问题。

4.冲小时榜话术
目的收礼物和做数据（沟通要到位）
1、通过整点让粉丝刷礼物
2、让尽量多的粉丝参与送礼物。
话术：在快要到整点的时候可以给大家提前预告一下，我们整点，比方说，现在是07:50几分，55分或者是56分啊，或者是57分在这个特别近的时间段给大家预就是预告一下，稍微等一下，你们想送大礼物的家人稍微等一下，等等个几分钟给主播来冲一下小时吧，你可以先预告一下，这个通过我们的预告，有些人可能不知道他们会先刷，我们可以让他等一下帮我们刷小是吧。

冲小时榜的时候，大家一定要记住，这个时候的语速更要快一点，因为只有你把节奏给带起来了，把氛围带起来的，他们刷礼物才会刷得快，氛围要调动起来，这样刷礼物才快，我的话术每天都是在直播间这样讲的。

所有家人们，主播在冲小时榜，有票的家人，想帮主播冲小时榜家人啊，给主播上票，没票的家人也没有关系，送个粉丝灯牌儿给主播送一个小星星，让主播做一下数据，做一下送礼物人数的数据，每天你就这样，这句话我不停的说，不停的在说。
这个话要连贯一点，所有家人们主播在冲小时榜有票的家人，想帮主播的给主播上上票啊，没票的家人也没有关系，送个粉丝灯牌儿给主播送一个小星星，让主播做一下付费人数的数据，等一下主播给大家讲冲小时榜的意义啊，给你们讲，你们开播了也要这样子，不停的在讲不停的在讲这句话，因为就冲五分钟，语速要快不停的讲，让家人就帮你发礼物。

5、留人话术
 直播留人话术：在开场话术中要贯穿进来，在开场的时候就埋下一些亮点，比如喊榜同时，抛出一个让人感兴趣话题。给粉丝宝宝提供想知道的内容进行留人，再加价值输出。 话说一半留一半，留个悬念留人。

新人直播不冷场的技巧
1.   表情动作丰富
2.   多说礼貌感谢
3.   展现幽默风趣

直播风格：
1.   以自身性格为基础
2.   内容多变，风格不变
3.   贵在坚持

直播心态：
保持一个良好的直播心态是最重要的。
1学会自信
2没有对比就没有伤害
3播种和收获不在同一季节。























一：如何打造热门账号：
1.高权重，高消费等级
建议等级25级以上开播
2.高活跃度
活跃账号的6个数据
点亮粉丝团灯牌，直播间停留20分钟，公屏占榜，公屏扣字，分享直播间，公屏点赞
3.新鲜粉丝
基础新鲜粉丝3-9天2500-3000以上
4.作品垂直：
封面垂直：横屏或者竖屏，横屏输出内容，竖屏输出颜值
人物垂直：本人或者同一类型的作品
内容垂直：创业，励志，短视频，直播，情感
文案垂直：同上
5.直播技能
每天不断学习，在直播间提升自己的直播能力，或者去师傅直播间大量学习
6.持续输出直播间的价值内容：
开播前设计好自己的标题，吸引人有实战性
每3天循环一次。

二：抖音平台推人机制
抖平台的推人机制
1、       每半个小时或一个小时一推，当每一时间段能完成抖平台给的任务数，后面的一小时推人是翻倍，所以前面数据越好，后来流量越大。
2、       完成前面的数据很重要

三：抖音平台八大流量池
初始流量池：200-500
千人流量池：3000-5000
万人流量池：1万～2万
初级流量池：10万～15万
中级流量池：20万～70万
高级流量池：100万～300万
热门流量池：500万～1200万
全站推荐
备注：在直播间不能讲万，讲W

抖音平台推荐优先推荐附近的人
再推荐给关注页的部分粉丝
再推荐给全国范围内的其他城市的粉丝

四：直播技巧二十个高阶流程
1.直播间定位:带货，涨粉，娱乐，干货
2.塑造个人IP形象
3.直播目标
涨粉，赚米，知名度，粉丝团灯牌数量，新增粉丝数量，因浪，评论区人数，点赞数
4.直播标题
A：封面下面设计话题
B：贴纸：快速抓人眼球，吸引人留下来
5.直播流程，直播状态
给自己设定直播任务：例如开场点赞到3万分享干货
开场1个小时：暖场，热场
开播中：控场，带节奏
下播前：结尾话术，感恩感谢
6.直播大纲
做好每一个板块的时间配比
7.了解粉丝的心理需求
来到抖音平台做什么的
8.直播节奏
冲小时榜带节奏
设计控场问题带节奏
9.直播话术
十大直播话术：
开场话术
点赞话术
粉丝团灯牌话术
留人话术
要因浪话术
结尾话术
冲小时榜话术
分享直播间话术
控场公屏互动话术
新增粉丝数量话术
10.善于引导
设计问题，设计有亮点的直播内容
11.直播环境
背景，音乐，头发颜色，服装搭配
12.直播设备：
声卡，麦克风，三脚架，美颜灯，退烧贴，转接头，网络，音乐
13.直播风格
幽默，干货，生活分享，带货分享
14.直播界面
后台开播：打开我～三条杠～创作者服务中心～主播中心～开直播
正常界面：点击➕，开始视频直播
15.固定好开播时间
16.稳定开播时长
17.开播前发作品
18.设计直播封面
     1.清晰度高，辨识度高，画质清晰
      2.位置居中，头面和顶端不要太近
       3.背景简单，颜色不要太多（车，床，烟，杂物不要出现在背景里）
       4.衣服，帽子上不要有数字，英文字母
       5.抖音头像和直播封面一致
       6.一人，一卡，一机，一号，一封面
       7.拍摄封面穿衣要求，大方得体，女生不能过于暴露
       8.封面不能有水印
       9.拍摄封面不能有白边或者黑边
19.开播前设计美颜功能，道具
20.正确应对黑粉

五：如何做一场漂亮的首播
1.账号定位要精准
2.做5-10条垂直度的作品
3.提前5天发布直播预告
4.提前准备2-3条首播小视频
5.提前3-5天结实一部分有实力能帮助你赋能的家人
6.提前邀请身边的3-5个朋友来你直播间助力
7.提前准备10-15条直播干货
8.提前10-20分钟到达直播间
9.开场带节奏20～30分钟，有激情有状态
10.了解抖音平台推人机制
11.整点冲小时榜
12.重点放在粉丝团灯牌数量，新增粉丝数量，公屏互动速度，分享直播间，点赞数，因浪数上
13.时刻感恩，感谢，点关注
14.持续输出直播间有价值的内容
15.带货节奏融入
16.下播注意事项
数据截图
撤销管理
感恩感谢大哥，大姐支持
  
六：新人开播以及老主播每天做哪做7大数据增加直播间流量
1.粉丝团灯牌的数量
2.评论区的互动
3.点赞数
4.新增粉丝数量
5.因浪收入
6.冲小时榜
7.开播时长
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一：账号定位要精准
涨粉，娱乐，交友，输出干货……

二：做5-10条垂直度的作品
开播前准备
1.封面垂直
2.人物垂直
3.内容垂直
4.文案垂直

三：提前5天发布直播预告
1.我为什么做抖音（朝阳产业）
2.我是做什么的
3.我能给别人带来什么
4.开播时间

四：提前准备2-3条首播小视频
发在朋友圈，抖音群，你的粉丝那里

五：提前3-5天结实一部分有实力能帮助你赋能的家人
开播前3-9天涨粉2500～3000以上

六：提前10-20分钟到达直播间，检查
检查设备，美颜灯，三脚架，声卡，麦克风，网络，家里电量，手机电量，充电宝，音乐，调整状态

七：：开播前十分钟提交rq订单

八：提前邀请身边的3-5个朋友来你直播间助力
开播十分钟内榜一，榜二，榜三自己人占榜，带节奏。榜一500票，榜二300票，榜三200票。占榜到下播

九：提前准备10-15条直播干货
具备亮点，吸引人眼球

十：添加直播封面，贴纸，话题

十一：开场带节奏40分钟，有激情有状态
做开场，暖场，热场，带节奏（小时榜）
完成8件事（对应8个话术）
1.粉丝团灯牌点亮
2.新增粉丝数量
3.点赞设定目标
4.分享大纲做预告
5.公屏互动速度
6.分享直播间
7冲小时榜
8.因浪收入

十二：了解抖音平台推人机制
每半个小时到一个小时向你直播间推送流量
完成每个小时的数据
完成点赞数，新增粉丝数量，留人，小时榜，公屏互动评论区人数，因浪收入

十三：整点冲小时榜
带节奏，配合音乐，5分钟冲小时榜

十四：重点放在粉丝团灯牌的数量，新人留人上

十五：十套直播话术全程做数据
开场话术
点赞话术
粉丝团灯牌话术
留人话术
要因浪话术
结尾话术
冲小时榜话术
分享直播间话术
控场公屏互动话术
新增粉丝数量话术

十六：时刻感恩，感谢，点关注，喊榜

十七：持续输出直播间有价值的内容
准备5-10天直播干货去分享
边讲干货，边喊榜，边阐述自己的观点，做足镜头感

十八：带货节奏融入
10个作品，1000个粉丝开通抖音橱窗

十九：下播注意事项
数据截图
撤销管理
感恩感谢大哥，大姐支持

二十：下播第一时间提现

二十一：总结整场直播数据，取长补短，每日精进
1.进入房间的用户数量
2.留存率
3.粉丝团灯牌数量
4.评论区
5.点赞数
6.新增粉丝数
7.因浪收入
8.抖音橱窗
9.对比过往数据
10.直播时长

