对于在抖音直播的主播们来说，人气=礼物=收益，只有直播的时候有人来看，才能收到相应的礼物，那么问题来了，怎么样才能将抖音直播的人气做起来？
 
个人对于新人主播的定义是1万粉丝以下，同时直播的时候没有稳定的粉丝团。
 
这类主播的主要人气来源都是来自于附近的人，以及视频推荐，这类新人主播想要提升人气可以从下面的方向做起：
提前3-5天发预告短视频:在短视频内容、文案、评论中加入直播日期、主题等信息。
直播当天发预告短视频:在视频流量增加的过程中,开启直播,导流直播间。
直播前1小时发视频，抖音直播的另外一个人气来源就是视频推荐，假如视频上了热门就会有源源不断的人气涌入，同样如果有视频处于热门中大家也要尽可能的开直播引流。
确定直播间玩法
直播间玩法有很多。
优惠券：优惠券是带货直播间普遍会用的玩法，在产品价格已经很“亲民”的情况下，再加上优惠券，让观众享受第二次的购买优惠，更能激发用户下单的欲望。
设置管理员：设置管理员的目的是控制直播间的负面评论。
很多高人气的直播间会受到一些莫名其妙的攻击，影响直播间的整体氛围以及促单转化，就需要管理员进行管控，对这些捣乱的ID采取禁言以及拉黑的管理。
PK/连麦：pk和连麦性质有区别，一个具有竞争性，一个没有。但两者起到的相同作用都是能够调动直播间氛围，并吸引更多粉丝进入直播间。
发红包：发红包也是每个直播间都一定会用的玩法，其作用也是为了活跃直播间气氛，提升直播间热度。
直播标题： 抖音直播标题需要设置在10字内。吸引粉丝点击,比如:粉丝专享等你来、新主播求关注、一起来打卡等等，突出直播主题，简单文字介绍。
直播间打造：直播间房间布景很关键，如果你不够靓丽，可以通过有效的布景将自己加分。还是那句话，人都是视觉动物，都向往美好的东西。
直播间打造方面建议以浅色、纯色背景为主，简洁、大方、明亮。不要花里胡哨，因为杂乱的背景容易让人反感，会降低直播间人气。
背景可以根据直播主题去设置，比如你是美食带货，那么餐桌、客厅为场景，既有场景感又贴合直播主题。
