最近发现抖音的平台生态开放了很多，用户在抖音上的变现方式也越来越丰富了。
除了可以用传统的抖音带货来变现，还可以用抖音小程序推广来赚钱佣金，然而今天我又发现了一个新的玩法，就是抖音＋小程序＋广告，可以说是从引流到变现全部搞定。
具体表现形式
从下图我们在小程序的名字上就可以看出这是一个虚拟的测试类产品，价格也不高。
比如说8.8元、12.9元测试等，但是转化率却非常高，一个视频就可以稳当的转化佣金10000+
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以前有一些在抖音上活跃的朋友问过我们，像搞笑类、影视类的视频如何带货，我们经过研究后，发现带货并不容易。
而现在这个抖推小程序，就不存在这种问题了，因为这个小程序可以挂在任何视频中去。
如果我们只看佣金数量，确实没有Dou+大额推广的一些高佣产品高，不过这个项目有几个优势，也非常适合这个时期进入。
在小程序的排名规则中，访问次数往往决定着排名的先后，而越早做小程序，就能累计更多的用户访问量。
当访问量多了之后，你的小程序就能够得到优先展示的机会，而得到优先展示，往往能够提升小程序的曝光率，从而获得更多流量。所以，企业而言，越早开发小程序，就能获得更多的用户访问，从而获得优先展示的机会。
抖音小程序拥有 10 大流量入口，是企业发展流量增长的必争之地。越早占领就越有优势。
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抖推小程序优势
1.产品转化优势
抖推小程序可以直接转化虚拟产品，这是购物车推广的其他电商产品所不具备的。
2.泛粉转化优势
这类虚拟测试类产品可以直接用于泛粉的转化，比如音乐号，电影号，各种混剪账号等，帮助一些玩抖音矩阵的团队迅速变现。
3.转化率优势
现在快要过年了，很多快递都已经停运了，在视频上挂的产品，不管是自己小店还是其他电商平台的，转化率都会下降，而这种虚拟产品就不用担心这种情况了，可以持续的保持一个高的转化率。
可以看看别人在小程序上的成就（下图）。
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那如何能够在购物车橱窗挂这个小程序呢？有哪些变现方式？
开头我们先看一张图 ↓
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抖音小程序具体操作步骤？
1、注册成功后，会自动关注那个平台的服务号，填写好信息
2、平台首页，点击中间抖音号，添加自己的抖音账号
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点击底部添加抖音号
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用抖音账号扫一扫绑定（截图保存到相册）
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绑定之后，就可以进行小程序推广了。
下面是推广的操作步骤：
选择一个小程序产品，点击下载推广码：
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点击抖音的下载推广码（一定要选抖音，今日头条玩法不同，不推荐）
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出现一个推广码，保存下来
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打开抖音APP，点右上角的放大镜按钮
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点左上角扫一扫按钮
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选择刚刚保存到相册里的推广码，扫码绑定成功
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制作好视频，准备发布，最后的步骤非常关键！
建议双击收藏仔细看！
抖音扫了推广码之后，就会进入小程序测试页，点击右上角的拍视频或者三个点
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点击相册，选择制作好的视频
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就会看到发布页，已经挂载成功小程序，写好文案、话题，发布即可
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抖音小程序如何变现赚钱？
1.电商卖货
得益于抖音的推荐机制，借短视频可实现快速批量的低成本营销效果，在电商流量增长遭遇瓶颈，获客成本高涨的当下，视频带货已成为当下商家获客引流的一片蓝海。
卖货也是抖音目前最主流的变现方式，而小程序的优势在于，开通门槛极低，入口更齐全且覆盖了从引流到留存的完备用户经营场景，可在很大程度上解决短视频带货的痛点。
同时，小程序有着接近APP的开发潜力，可赋予商家强大的营销能力，如「拼团」、「砍价」、「秒杀」等合理利用能显著提升订单转化率，而会员系统与积分商城则能帮助商家更好的留存并运营用户。
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2.内容付费
目前抖音官方正在扶持科普类内容，但商品带货的变现模式并不适合知识领域创作者，而知识付费小程序则允许创作者通过自身擅长的知识创作完成变现：将优质与深度的课程内容上传至小程序，并通过发布垂直短视频挂载小程序引流，由此批量获取种子用户，进而借小程序课程试用、优惠券等提升付费率，以此完成知识的变现。
3.门店导流
抖音上线企业号POI能力后，越来越多的线下商家开始利用短视频为门店引流，由此催生了众多网红店，但受企业号能力所限，在引流到店之外已无法满足更细分的用户转化场景。
而以小程序搭建线上门店，则允许商家在线上展示引流之外，为用户提供线上预定及支付等服务，由此提升到店核销率，同时利用会员卡与积分商城，还可帮助商家提升门店用户留存率。
4.企业营销
随着刷短视频成为全民娱乐方式，使得抖音加入双微成为企业营销的又一新阵地，但抖音作为内容分发平台，转化机制单一，同时严格限制广告内容，使得企业很难通过营销完成引流转化。
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从企业的角度出发，小程序可承载并转化借短视频营销引流的用户，由此解决短视频营销的变现痛点，并借助挂载入口与营销能力实现短视频的裂变传播。
